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1. Beschrijving van de huidige situatie

1.1. Activiteiten en huidige afzetmarkt van het bedrijf
1.2. Inkomsten per activiteit en businessmodel 
1.3. Geleverde diensten/producten
1.4. Geïdentificeerd probleem (pijnpunt)
Naargelang de geïdentificeerde problemen zijn er automatisch verbetermogelijkheden die u ertoe hebben gebracht een innovatieve oplossing te bedenken.
1.5. Stand van de techniek
Welke oplossingen bestaan er voor het probleem binnen en/of buiten uw bedrijf?
1.6. Concurrentie
Markt- en technische analyse van uw huidige afzetmarkt en voor het geïdentificeerde probleem

2. Beschrijving van de toekomstige situatie

2.1. Architectuur en nieuwe functies
Verduidelijk aan de hand van de beschrijving van bestaande technieken welke functionaliteiten/architectuur ontwikkeld zullen worden en wat hun (in)directe toegevoegde waarde is voor de klant.
2.2. Technische uitdagingen en programma
Dit deel is cruciaal om u feedback te geven over de innovatieve dimensie van uw project. Het is noodzakelijk om te vertrekken van een technische beschrijving van de verschillende acties die tijdens het project moeten worden uitgevoerd om de bovengenoemde functionaliteiten te bereiken. Beschrijf zeker de gebruikte technische basiselementen (wiskundige modellen, gegevensreeksen, materiaaleigenschappen, enz.), de uit te voeren tests, de kritieke prestatie-indicatoren, enz.
2.3. Economische valorisatie
Wat is de impact op uw bedrijf en wat is het vooropgestelde businessmodel?
2.4. Begroting en personele middelen voor het project
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